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コロナ禍に

最高業績を実
現！

新たな時代も

飲食業で生き
残る！

アフターコロ
ナに

大躍進を目指
す

尾鷲商工会議所
　　  3階大ホール

参加申込書

参加
無料

主 催   協 同 組 合 尾 鷲 観 光 物 産 協 会
三重県尾鷲市中井町 12‐14　TEL 0597-23-8261 

協同組合
尾鷲観光物産協会
飲食部会事業

FAX 0597-23-8263

ランチェスター戦略
セミナー

info@owasekankou.com

セミナー概要
経営戦略の中でも最も知名度があり、数々の有名企
業も戦略に取り入れている「ランチェスター戦略」の
概要をお伝えするセミナーです。
コロナ禍による市場の変化は、今までの経営ノウハウ
では乗り越えられない壁を作り出しました。その変化
に対応するためにも、経営戦略を学び続け、日々ブラ
ッシュアップし続けることが経営者の最も重要な仕事
ではないでしょうか。
店舗型ビジネス、特に飲食店に向けて紐解いた内容
であり、今後の店舗展開、新業態開発などにむけての
戦略構築に役立つ内容となっています。

Profile
高校在学中、家庭事情により医師の道を断念。
奨学金を得て専門学校に進学し、在籍中に接骨院を開業。途中で詐欺に遭い、設備が全て他人の手に渡ってしまう。
マイナスから再起を図り接骨院は3店舗にまで成長。その中で実弟を活かすため小さな居酒屋を開業。
少ないながらも利益は出ていたため奮起して移転。
店舗の拡張を果たすがそれが大失敗。毎月100万単位の赤字を生み3ヶ月でキャッシュフローは底を尽きる。
撤退か再建かの選択を迫られる中、ランチェスター戦略を知る。ランチェスター戦略を活かし、居酒屋は見事復活。
再建して2年後の2020年。コロナ禍に見舞われるが、最高業績を残した。

●昨今の飲食市場の動向
●ランチェスター戦略とは
●店舗での活用事例

申込先：尾鷲観光物産協会  FAX 電話 メール 窓口 web で受け付けます 申込期限 11月 30 日

申込期限
11月30日まで

12/6火

定員に達した場合受付を終了します

事業所名
参加者名
住　　所
電話番号

googleフォーム
からの申込は
こちら

場所


